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OBJETIVOS

–Entender los requisitos que deben cumplirse para 

aplicar exitosamente a licitaciones publicas a nivel de 

condados y gobierno federal.

–Establecer un plan de acción para aquellas empresas 

que cumplan con los requisitos y ayudarlas a llegar a 

potenciales licitaciones. 



GENERALIDADES
- Mercado de cerca de 3 billones de dólares en ventas federales y estatales.

- No hay limite en licitaciones: Condado de Miami Dade cuenta actualmente con

unos 70 contratos anuales de uniformes, prendas de vestir y textiles. Estos

tienen un valor estimado de $ 45 millones. El valor del contrato es de $

12.900.000 más grande y el más pequeño tiene un valor de 7.600 dólares.

- Potencialidad para diferentes industrias

- 8 Estados con TLC:



BIDSYNC
www.bidsync.com

- Es la plataforma mas grande a nivel nacional con mas de 104.000 agencias.

- Diligenciar el formato de registro

- Códigos de productos NIGP 

Clothing, Textiles, Laundry Equipment, and Supplies Shoes and Boots

[800-32] House Shoes and Slippers, All Types

[800-40] Shoes, Casual, Women's and Girls

Clothing: Athletic, Casual, Dress, Uniform, Weather and Work Related

[200-40] Laboratory Clothing, All Kinds (see 175-03 for Aprons and Gloves)

[200-88] Uniforms, Wool and Woolen Blends

[200-85] Uniforms, Blended Fabric

- Diariamente llegan notificaciones / registro gratuito







BIDSYNC PLUS



Subscription 12 Months 30%

BIDSYNC Links PLUS™ State & Local - 1 Region (A-H) $649.00 $454.30 

BIDSYNC Links PLUS™ State & Local - 2 Region (A-H) $869.00 $608.30 

BIDSYNC Links PLUS™ State & Local - 3 Region (A-H) $1,159.00 $811.30 

BIDSYNC Links PLUS™ State & Local Nationally $1,259.00 $755.40 

BIDSYNC Links PLUS™ Federal $799.00 $599.30 

BIDSYNC Links PLUS™ Military $799.00 $599.30 

BIDSYNC Links PLUS™ Canada $599.00 $419.30 

BIDSYNC Links PLUS™ Ultimate $2,799.00 $1959.30 

BIDSYNC PLUS



Checklist para una licitacion exitosa
• Envio usted toda la informacion requerida en ingles y en computador? 

• Leyo detalladamente la liciatacion antes de aplicar? 

• Incluyo costos de transporte en sus listas de precio enviada?

• Envio usted una propuesta para todos los productos de la licitacion?

• Hizo usted sus calculos matematicos para esta licitacion?

• Envio toda la informacion de contacto necesaria? 

• Adjunto todos los formatos requeridos?

• Adjunto todas las copias requeridas?

• Envio algunas referencias (si lo require)

• Influyo y firmo los addendums (si lo requiere)

• Llegara su propuesta antes del tiempo y dia asignado?

• La propuesta fue firmada por una persona autorizada?



MITOS
La empresa debe estar en Estados Unidos

siempre está buscando nuevos proveedores calificados para competir por los negocios en las licitaciones. No se anima a

ningún requisito "Buy America" y empresas de todo el mundo para ofrecer sus servicios . El mejor valor es lo que están

buscando en primer lugar.

Debe ser una empresa grande?

No, hay licitaciones desde un valor estimado del contrato más grande es $ 12.9 millones y el más pequeño tiene un valor

de $ 7.600. Con estos amplios márgenes en mente, hay una gran oportunidad para que los oferentes de todos los tamaños

puedan satisfacer las capacidades financieras, técnicas y de producción necesarios para realizar estos contratos.

Es dificil recibir pagos?

Cada licitacion contiene las condiciones de pagos. Incluso entidades estatales como el Condado de Miami ofrece sistemas

de pagos a traves de transferencias bancarias en lugar de cheques.

No hay forma de saber cual era el precio de la licitacion anterior

Tener esta información es la clave para ofrecer un precio justo y razonable para la licitacion. Esta información es de dominio

público y puede ser solicitada por escrito del especialista a cargo de su interés contrato o producto específico.

No hay ayuda en el proceso de aplicacion en las licitaciones

Hay ayuda disponible en cada paso del camino con todos los aspectos del proceso de licitación. Esto incluye, pero no se

limita a la inscripción de proveedores, registro de proveedores, preparación de la oferta y que me paguen. Sea cual sea el

área de la ayuda que se necesita, hay ayuda disponible



CONSULTORES
Jill Klaskin Press, CPPO

President

JKP Consulting Group, Inc.

www.JKPConsultingGroup.Org

PH: 786-484-1242

FAX: 786-221-4982

CELL: 305-458-6339 

Rona M. Sandler

slsmama.slsmama@gmail.com]

The Purchasing Outsource

305-219-2683

Abraham Xiong - President

Government Contractors Association, Inc.

404-932-2111 cell

404-955-8080 office

404-585-3040 fax

abe@govcontractors.org

www.GovContractors.org

Greg Warrick

President

on target group

voice +1.954.492.9650 x 222

mobile +1.954.675.1152

fax +1.954.492.9630

email gwarrick@ontargetgroup.com

web www.ontargetgroup.com

3303 W. Commercial Blvd, Suite 150

Ft. Lauderdale, FL 33309
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